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Start-up vzhiiru nohama

Praktické priklady tvorby “stihlych startupG“ protkané
zkusenostmi z Australie a Nového Zélandu.

Spolec¢nost Berman Group Vas zve na workshop, ktery Vam interaktivnim zplGsobem predstavi
nastroje a metody, jaké pouZivaji k akceleraci svého rlstu start-upy nejen v Austrdlii a na
Novém Zélandé. Navic budete mit moznost si vSe vyzkousSet na praktickych ptikladech a
cvicenich.

,Stihly start-up, lean start-up“ :

- je souborem iterativnich technik a postup(, které umoznuji rychle a levné testovat
predpoklady podnikatelskych zamér( vici realité potreb zakaznikd/uzivatell

- pouziva nastroje, které vedou k prizptisobeni nabidky produktl a sluzeb poptavce po
inovativnich resenich problému skutecnych zakaznikd

Metody a techniky ,lean start-up” je mozné pouzivat nejen v prostfedi zacinajicich firem, ale
také v oblasti védy, vyzkumu a vyvoje, socidlnich podnikl nebo verejné spravy, prosté vsude
tam, kde je na druhé strané clovék jako zakaznik nebo uZivatel sluzby, ktery se mize
svobodné rozhodovat a u néhoZz potiebujeme zajistit jeho pozitivni reakci na nabizené
inovativni feseni.

Jednodenni workkshop ,Startup vzhiru nohama“ se bude konat dne 11. zdfi v Ostravé a dne
13. zdfi v Praze, kdy k ndm pfijede Ing. Petr Adamek, spoluzakladatel spole¢nosti Berman
Group, byvaly feditel inkubatoru SODA v Hamiltonu na Novém Zélandé, zakladatel nejvétsi
soukromé startuové soutéze na Novém Zélandé Innes48 (www.startup48.org), zakladatel
podnikatelského inkubatoru KILN (www.kilnincubator.com), mentor Griffin Accelerator a JIC

Startcube, a soucasny reditel Canberra Innovation Network (www.cbrin.com.au) v Canbere
v Australii.

Cena seminare pro jednu osobu je 6500,- K¢ plus DPH. Pocet ucastnikl jednoho seminare je
omezen na 20-25 osob, aby bylo mozné cvicit jednotlivé nastroje ve skupinach na praktickych
prikladech.

Podrobnéjsi informace o semindri poskytne Jan Vozdb, vozab@bermangroup.cz,

tel. 723 850 804.

Prihlasky na semindr zasilejte a adresu: info@bermangroup.cz do 25. srpna 2017.
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Program jednodenniho seminare

Zaklady ,Lean Start-up“

Dopoledni blok (9°°-12*)
Ovéreni zakazniku (,,Customer validation®)

1. Uvod do postuptl ,,Lean Innovation” a ,,Lean start-up“. Paradoxy lean innovation,
aneb je to presné naopak, nez jste cekali.

2. Proc,Lean Customer Validation“? Jak funguje a jaké ma vyhody?

3. Iterativni postupy ,Lean Innovation“: Navrhovani a ovérovani hodnot/uzitk(
produktl pro zakazniky. Jak se ucit od zakaznik(? ValueFinder Canvas. Jak délat
Interview?

4. Cviceni ve skupinach na praktickych prikladech

— Cviceni 1 - Ovéfrovani prostfednictvim explorativnich experimentt

Prestavka

— Cviceni 2 - Qvérovani pomoci nabizeni sluzby ¢i produktu
5. Prezentace vysledkd, sdileni zkuSenosti a vzajemna zpétna vazba.

Prestavka na obéd

Odpoledni blok (13*°-17%)
Navrh obchodnich modelt (,,Business Model Generation®)

6. Uvod do postupl navrhovani a vytvareni obchodnich modeld
7. RGzné obchodni modely pro podobné produkty. , Business Model Canvas”.
8. Cviceni ve skupinach na praktickych pfikladech
— Cviceni 3 - Prava strana ,,Business Model Canvas“
9. Ilterativni postupy ,Lean Innovation” — 2.
Metoda ,,vodopadu“ vs. Usporné postupy ,lean innovation”. Testovani — ovéreni —
pouceni.
10. Cviceni ve skupinach na praktickych pfikladech
— Cviceni 4 - Identifikace predpoklad(l, pfiprava testu, sdileni

Prestavka

— Cviceni 5 - Leva strana ,,Business Model Canvas”
11. Pfedstaveni obchodniho modelu, zpétna vazba

12.Spolecné sdileni zkusenosti, zavér Skoleni



